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Prisafdaekning som et alternativ til oplagring og senere salg af korn

Ved at bruge nye risikostyringsprodukter kan du seelge kornet umiddelbart efter hgst og alligevel have mulighed for Promilleafgiftsfonden for landbrug
at f8 gevinst, hvis afgreden senere stiger tilstraekkeligt i pris.

Selvom afgrgdepriserne er steget meget, er det ikke givet, at stigningen fortsaetter efter hgst. Nogle risikostyringsprodukter tillader, at man ved salg
af afgregden samtidig sikrer sig en indtaegt ved kommende prisstigninger. Man betaler en praemie men vil efterfglgende opnd en indtaegt ved en
eventuel prisstigning efter hgst. Falder prisen i stedet, er omkostningen begrzenset til den preemie, der betales allerede ved aftaleindgdelse.

Aktuelt har DLG lanceret Risk Management, der kan anvendes i sdvel kgbs- som salgssituationen. DLG udbyder p.t. produkter af to typer:
"Secure” er normalt med fast udlgbstermin, dog kan den mod gebyr indlaeses, hvis der hurtigt sker store prisstigninger i markedet.

“Active” kan stoppes og afregnes for udlgb af aftalen. “Active”- typen er i grove treek sammenlignelig med optioner handlet p& Matif.

Nedenfor gives et eksempel p&, hvordan Risk Management kan anvendes i salgssituationen. Bemaerk at brugen af Risk Management-produkter
forudsaetter samtidig handel med en fysisk vare med DLG.

Eksempel: Salg af vinterhvede

Der hgstes 1.000 ton foderhvede. Op til hgsten er prisen 160 kr. pr. hkg, og producenten har forventninger om yderligere prisstigninger efter hgst.
Der er nu to muligheder:

e Strategi A - korn tgrres, oplagres og szelges senere i forventning om prisstigning efter hgst. Prisen i skrivende stund ansl&s til ca. 160 kr. pr.
hkg. Omkostninger til fragt holdes ude af betragtningen, da de skal afholdes, uanset hvornar kornet szelges.

e Strategi B - kornet szelges i hgst for 160 kr. pr. hkg, totalt 1,6 mio. kr. Der tilkgbes et Risk Management-produkt, der giver mulighed for at fa
del i efterfglgende prisstigninger.

Scenarie 1: Prisen pa vinterhvede stiger efter hgst yderligere 30 kr. pr. hkg og ender i
ca. 190 kr. pr. hkg omkring 1. februar 2013

Ved Strategi A bliver landmandens gevinst ved at oplagre kornet 30 kr. pr. hkg, eller totalt 300.000 kr. Hertil kommer eventuelt en besparelse p&
tegrring og lagring, hvis man lagrer kornet hjemme og kan ggre det billigere end andre alternativer.

Saettes lageromkostninger til 7 kr. pr. hkg (70.000 kr.) og forrentningen til 5 pct. af 1.6 mio. kr. i 6 maneder (40.000 kr.), bliver nettogevinsten, i
forhold til salg i hgst, i eksemplet ca. 190.000 kr.

Strategi B: Landmanden szelger kornet i hgst til 160 kr. pr. hkg. Han tegner samtidig DLG Risk Management “Active” med udlgb 15. februar 2013 og
en minimumspris pd 192,20 kr. pd Matif.

Han lukker ved toppen pa det fysiske danske marked, hvor prisen er 190 kr. pr. hkg — her anslds prisen p& Matif til 217 kr. pr. hkg. Selve produktet
koster ham 19,40 kr. pr. hkg i preemie. Han f&r udbetalt forskellen mellem minimumsprisen 192,20 kr. pr. hkg og lukkeprisen 217 kr. pr. hkg, alts8
24,80 kr. pr. hkg. Det har dermed samlet set medfart en nettoindtaegt pa& 5,40 kr. pr. hkg eller 54.000 kr. totalt i forhold til salg i hgst.

Scenarie 2: Pris pa vinterhvede falder efter hgst 30 kr. pr. hkg og ender i 130 kr. pr. hkg
1. februar.

Strategi A: Der er lager- og renteomkostninger p8 110.000 kr. som i scenarie A, og derudover et tab pa 30 kr. pr. hkg, i alt 300.000 kr. Der er totalt
set tale om et tab p& 410.000 kr. i forhold til salg i hgst.

Strategi B: Landmanden tegner DLG Risk Management “Active” med udlgb den 15. februar 2013 og en minimumspris p& 192,20 kr. Han lukker, hvor
prisen er 130 kr. pr. hkg - her er prisen p& Matif ca. 160 kr. pr. hkg. Det koster 19,40 kr. pr. hkg i preemie, og der udigses ikke nogen udbetaling i
forhold til salg i hgst. Det medfgrer en omkostning p& 19,40 kr. pr. hkg, eller totalt set 194.000 kr. DLG oplyser, at der ved tidlig lukning kan
udbetales en eventuel tidsveerdi af aftalen, og p8 den made kan omkostningerne blive mindre end de 194.000 kr.

Konklusion

Der er naturligvis en gevinst at hente ved oplagring og senere salg af afgrader ved stigende priser. Man kan opnd lignende mulighed for gevinst af et
stigende marked ved at szlge afgrgden i hgst og samtidig kgbe et Risk Management-produkt. Stgrrelsen af praemie og prisstigning samt valg af
tidspunkt for lukning afger, om det bliver nettoindtaegtsgivende eller -omkostningspadragende.

Ved faldende priser er det tabsgivende at oplagre afgrgder med henblik p& senere salg til en lavere pris; ved salg i hgst og samtidigt keb af et Risk
Management-produkt er omkostningen begraenset til den praemie, der betales ved aftalens indgdelse. Usikkerheden, om man veelger det rigtige
tidspunkt at handle pd, er den samme, uanset om man lukker en Risk Management- aftale eller szlger den fysiske vare.

Det anbefales, at du drgfter Risk Management og andre risikostyringsprodukter med din radgiver, inden aftale eventuelt indg8s.

Laes om prisafdaekning med optioner.
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